LINEE GUIDA BEAUTY PARTY




Cos’é un Beauty Party?

il Beauty Party e un evento incentrato sul Benessere a 360° ed in particolare sul far
conoscere i prodotti Jifu.

L'obbiettivo finale € vendere o meglio «condividere benessere»
Per farlo bastera mostrare i nostri risultati e far provare il prodotto ai nostri potenziali
Clienti.

Potrai organizzare questo evento in diverse Location:
« Casa
- Presso un'Attivita (Palestra, Centro Benessere, Parrucchiere, Agenzia Viaggi...)



Cosa ti occorre?

Materiale da proiettare:

Slide Presentazione Beauty Party

Verifica prima dell’evento la corretta proiezione sullo
schermo. Non farti trovare impreparata/o!

Se non hai modo di proiettare le slide strutta il catalogo
cartaceo consegnato alle/agli Ospiti.




Cosa ti occorre?

Materiale cartaceo:

- Ogni partecipante avra una cartellina con:

- Catalogo prodotti Jifu senza prezzi.

. Listino prodotti

- Penna ( controlla che funzioni)

- Un biglietto numerato per la lotteria se prevista
un'estrazione premi.




Cosa ti occorre?

Salviette igienizzanti e Salviette struccanti se hai optato per il Beauty party linea
cosmeceutica

Ps.

Ricordati che siamo un'azienda completa e la nostra
_inea Benessere e straordinaria.

Nel Beauty Party puoi anche decidere di concentrarti
solo sulla linea benessere laddove preferissi evitare
I'applicazione di prodotti di bellezza




Cosa ti occorre?

Porta comunque con te tutti i prodotti perché sara un modo per farli provare e

regalare cosi un’esperienza piu completa.
Inoltre avere il prodotto fisicamente velocizzera il processo di acquisto e la

«vendita emozionale».
Se non hai abbastanza prodotti coordinati con | Sponsor o altre colleghe/i per

trovare la soluzione, oppure ordinali entro la data del tuo Beauty Party.

LI




INVITO

Questo strumento non prevede la spiegazione del business quindi slega l'invito
dall'opportunita.

L'invito deve avere quindi delle caratteristiche: entusiasmo sorridi mentre parli o
scrivi (ti garantisco che si percepisce). Sii calorosa/o. Fai trasparire il piacere di
averla come ospite perché sei sicura/o che vivra un’esperienza moooolto
piacevole, sii chiaro e non vago, dicendo che dovranno venire comode/i per
ricevere una "coccola" gratuita e che poi ci sara un buffet gratis (il gratis € sempre
apprezzato soprattutto se si tratta di bere e mangiare)




INVITO

Eccoti alcune simulazioni d'Invito:

- «Ciao Sara come stai?» (attendo risposta) «<come va?» (attendo risposta) «sto organizzando a casa
mia una cosa stra-figa con le amiche piu strette. vieni comoda perché ci saranno delle coccole
gratuite con dei prodotti pazzeschi. Ti aspetto domani alle 17.00! Non vedo l'ora!l»

- «Ciao Sara come stai? Asssscolltaaaaami molto bene perché domani alle 17.00 faro un Beauty
Party e ci terrei che tu ci fossill Tl faro provare quel magnifico siero viso di cui ti ho gia tanto parlato
che & meravigliosoooo. Vieni comoda. A domani.»

« «Ciao Luigi come stai? Asssscolltaaaaami molto bene perché domani alle 17.00 faro un Beauty
Party e ci terrei che tu ci fossill Ti faro provare quel prodotto per migliorare la salute dei tuoi capelli.
Ci devi assolutamente essere, A domani.»

Anche vocali possono essere utili per trasmettere il tuo entusiasmao!



ACCOGLIENZA

CREA ANTICIPATAMENTE UN AMBIENTE ACCOGLIENTE




ACCOGLIENZA

CREA LA POSTAZIONE PER LE/GLI OSPITI




ACCOGLIENZA

RITROVO PRIMA DELL'INIZIO PER | PREPARATIVI
suddivisione delle mansioni tra colleghi e gestione dell'accoglienza

ALLESTIMENTO:

« BENVENUTO: all'arrivo degli ospiti ogni distributore coinvolto li dovra accogliere e
far sentire a casa. Ognuno gestisca i propri ospiti ( non guardare il cellulare... se non
sei concentrato tu perché dovrebbe esserlo I'ospite)

« ESPOSIZONE PRODOTTI: Posiziona su un tavolino. credenza o dove desideri tutti |
prodotti Jifu



ACCOGLIENZA

« SEDUTE: Se hai optato per il Beauty Party Bellezza crea delle postazioni adeguate con
l'occorrente per provare i prodotti e con il materiale cartaceo.

In generale evita che le/gli Ospiti non abbiano dove sedersi (non lasciare nessuno in piedi).

Se stai facendo il Beuty Party presso un'Attivita commerciale e fosse impossibile creare piu
postazioni opta per l'invito su orario (ogni ospite verra ad un orario diverso. Coordinati

comunqgue con Sponsor e Colleghi)

- BUFFET: deve gia essere tutto pronto, tutto fresco e non riciclato (devi dare una bella
Impressione), e possibilmente in linea con il benessere quindi no coca-cola, no patatine etc.
Quindi spuntini stiziosi ma salutari

Bevande: acqua aromatizzata con fette di lime, ananas e Gen3.

Snack: Macedonia, Frutta secca

Ps. ricorda Dbicchierini, tovaglioli, posate, piattini, ciotoline.....prepara tutto prima e
possibilmente ecosostenibili.



PRESENTAZIONE

APERTURA:

Il distrib
e spieg

utore preposto all'apertura fara da presentatore. Dara il benvenuto

nera sin da subito cosa succedera da i in avanti. Spieghera |l

funzionamento delle cartelline che gli Ospiti si saranno gia trovati in
postazione. Laddove prevista spieghera la lotteria e consegnera ad ognuno
dei presenti il «biglietto» che gli dara la possibilita, alla fine del Party, di
ricevere potenzialmente il premio designato (questa lotteria ha I'obiettivo di
tenere li fino alla fine i vari ospiti e di far circolare prodotto grazie al quale

poi potrai fare il "follow up").



PRESENTAZIONE

SVOLGIMENTO DEL BEAUTY PARTY:

- massimo due distributori a relazionare quindi chi apre (padrona/e di casa e uno/a piu
esperta/o che possa spiegare i prodotti.

 Si spiega per bene azienda e poi prodotti attraverso le slide e le immagini

 Arricchisci la presentazione personale con la tua testimonianza o foto di amici/conoscenti in

comune cosicché gli ospiti possano vedere persone a loro familiari

- Finita la spiegazione dei prodotti se si ha optato per il Beauty Party Bellezza si passa alla
prova. In questa fase ogni distributore si interessi personalmente ai propri invitati.
L 'applicazione del prodotto dovra esser fatta direttamente dall'ospite con la tua supervisione
cosl avrai ancora modo di spiegare ulteriori benefici del prodotto stesso, una volta terminata
questa fase si passa al Feedback andando da enfatizzare il risultato ottenuto.

- Una volta terminata la prova del prodotto lascia il tempo agli ospiti di ripulirsi. Annuncia
quindi che il buffet e aperto. || momento del buffet e fondamentale per parlare con gli ospiti e
chiudere le vendite o pianificare i followup.



CONCLUSIONE

CHIUSURA:
Non avere paura di chiudere le Vendite.

Focus massimo su chi vuole subito comprare. Raccogli gli ordini subito, con chi € indeciso fissa
un followup e saluta cordialmente.

Tutti partecipanti possono essere un ottimo veicolo di passaparola. Potresti intatti
riorganizzare con ognuna/o di loro altri Beauty Party regalando 'assaggio di alcuni prodotti.



NOTE

il Beauty Party puo essere anche svolto all'interno di attivita commerciali in linea con quanto
stai offrendo come Centri Estetici, Farmacie, Parrucchieri, Palestre.

In queste situazioni la dinamica e pressoché identica ma vanno presi accordi con la/il Titolare
facendogli capire le potenzialita fidelizzanti di queste iniziative in modo tale che inizi ad
interessarsi al progetto stesso

n questi eventi avra molto rilievo la presenza del professionista stesso che avvalorera ancor di
oiu la qualita dei prodotti stessi

Un imprenditore avra tanti vantaggi a fare presso la sua attivita commerciale queste iniziative:




NOTE

- primo luogo fidelizza la sua stessa clientela regalando loro un trattamento di lusso, a costo zero

« avra cosi clienti piu felici che faranno altresi passaparola

- avra visibilita e pubblicita anche verso i vs ospiti che magari prima di questo evento non conoscevano |l
professionista che sta ospitando l'evento

. grazie alla sua professionalita voi avrete piu credibilita e lui avra grazie a voi pubblicita che si potra convertire in
potenziali nuovi clienti anche per la sua attivita principale

- se |l protessionista/imprenditore e Iscritto avra la possibilita di attingere dal suo stesso bacino di utenza. Ogni
iImprenditore cerca sempre come aumentare le proprie entrate.

Avendo gia dei clienti ai quali eroga un servizio avere la possibilita di fornire anche altri servizi accessori gli
garantisce che la/il cliente non si faccia conquistare dalla concorrenza e altresi avra la possibilita di vendere anche
prodotti ai suoi attuali clienti che in alternativa avrebbero comprato altrove.

Potresti organizzare un Evento di questo tipo anche presso Agenzie di Viaggio. Agenzie Immobiliari etc. Vale quanto
sopra ma in tal caso ti consigliamo di valutare la presenza di un Estetista freelance a supporto (chiedi come a
sponsor o Upline)



